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Sobre nosotros

es una
consultora inmobiliaria con sede en
Madrid, especializada en carteras de
inversion de origen internacional,
con unadilatada trayectoria como
broker inmobiliario.
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A Servicio especializado y orientado al cliente §

A Especializacion en capital humano ;

A Orientacion al entorno digital C. T

A Generacion de sinergias conpartners y m “\Q;
colaboradores ~

A Personal altamente cualificado
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SUCCESS FACTOR:
INTEGRATION

Sobre nosotros
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El SecretC
de nuestro
EXIto

El secreto de nuestro éxito se basa en 6 pilares
fundamentales:
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Ofrecer un servicio
Seleccion y filtro de nuestra

Seleccién de
Alta
Analisis y garantia del

Formacion, y metodologia
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ESTRUCTURA ORGANIZATIVA
DEL EQUIPO EJECUTIVO

Co T Ejecutivo [T ]
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ESTRUCTURA ORGANIZATIVA
OFICINA MADRID CENTRO

y

Dir. Oficina
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ESTRUCTURA ORGANIZATIVA \
OFICINA MADRID SUR

A 4

Dir.
Oficina

Consultor Consultor

Pull Consultores
Activo Bancario y
Promociones

Consultor Consultor Consultor

Consultor Consultor
Chino Chino
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Nuestros

sServiclos

A Gestion de Patrimonios en Herencias
y Divorcios
A Amplia Oferta en Rentas Vitalicias
Inmobiliarias
Comercializacion de Viviendas,
Locales, Edificios, Naves, Fincas,
Suelos y Obra Nueva
Gestion y Obtencion de Financiacion
Elaboracion de Estudios de Mercado
Asesoramiento en técnicaso F e n g
Shuy®Ho n&agingo
Asesoramiento como Personal
Shopper Inmobiliario (PSI)
Obtencion de Visado de Residencia
por Inversion Inmobiliaria  (Golden
Visa)
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ESTRATEGIAS Y
POSICIONAMIENTO

Ubicaciones estratégicas en zona sur y zona cetro de
Madrid.

-P°de la Castellana , 119, 28046 Madrid

-Calle de Pinto, 69, 28982 Madrid
ReBranding y Posicionamiento de Marca.
-Mantener un lugar estratégico en la mente del consumidor

-Constante actualizaciéon de la identidad de marca

Inversion en Marketing Digital (  Website, Portales,
Social Media, Television Y Radio)

-Alta comercializacion en portales digitales

-Alta presencia en Social Media (Facebook Linkedin , Twitter,
Instagram, y Wechat)

Atraccion de inversion potencial extranjera como
valor diferencial.

Alt Alizacid dos int ional m Ubicaciones estratégicas B ReBranding y Posicionamiento
a especializacion en mercados internacionales = Marketing Digital Inversién Extranjera
Presencia en varios paises europeos Metodologia de trabajo

Estricta metodologia de trabajo operativa y

administrativa adaptada a las continuos cambios del

AN
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ESPECIALIZACION ENMANEB@\
D E BKS DATA 6

En Mr House Real Estate

Nos adaptamos
constantemente a las e
necesidades de nuestros f =\
clientes asi como, a los
nuevos retos tecnoldgicos del
mercado.

En Mr House Real Estate
apostamos por la inversion
en el ambito de la
transformacion digital y la
analitica de datos.

La alta especializaci- -n en el ma n_g
al sector inmobiliario nos permite tomar decisiones estratégicas
enfocadas a la comercializacion de nuestra cartera de

inmuebles.
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METODOLOGIA APLICRRA A \

LA OPERATIVA

Sistema de comunicacion : Gran importancia a la comunicacion tanto
Interna como externa de manera bidireccional .

Continuas prospecciones de mercado: Valoramos y comparamos cada
una de las propiedades con testigos validos y especializados,dentro de
la zona ofertada.

Alto grado de digitalizacion y optimizacion de la gestion documental
(BigData).

Distribucion de responsabilidades : Los roles y las responsabilidades
de cadamiembro de la plantilla estanclarificados y segmentados

Cumplimiento exhaustivo de los VValores y Politicas de Empresa.
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PRESENCIA EN PORTALES
INMOBILIARIOS INTERNACIONALES

€ rightmove.co. St E2 Y

The UK’s number one property website J i.com

@ crorenry Jamestdition @ kyero.com
tment 1he World's Luxury Marketplace.
Zoopla Pack

ZooplQcouc  E)PrimeLocationcorr THE s883 TIMES Sgin

THE SUNDAY TIMES “SFINDEPENDENT Chie Telegraph

Jondon o
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VALOR ANADIDO

Oferta de Servicio integral personalizado de principio a fin

Servicio Round Trip para inversores extranjeros (Recogida en
aeropuerto, Hotel,Portfolio de pr opi edades é)

Gestion de todo tipo de Visas para inversores extracomunitarios
(Golden Visa)

Gestionamos End to End la obtencion de residencia espafiola a
trav®s de una inversi-n de 500.0

Alianzas y Sinergias con Partners del sector.
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El Geomarketing inmobiliario  no es mas que el Marketing aplicado a zonas geograficas concretas (micro
mercados), de las cuales podemos conocer los factores sociales,econdémicosy las tendencias del consumidor
al que queremos llamar la atencion y captar con nuestro producto .

Por otro lado, el Marketing Mix consiste en la combinacion de técnicas donde analizamos las 5P que
representaran las variables béasicas de la actividad de MR HOUSE (PRICE PRODUCT, PLACE,
PROMOTION & PEOPLE) Para ello utilizaremos una combinacion de MARKETING CONVENCIONAL
(buzoneo, vallas publicitarias, Television, Radio, etc) con técnicas de MARKETING DIGITAL
(posicionamiento en la web, portales inmobiliarios y redes sociales)

Creemos oportuno utilizar estas dos herramientas para la comercializacion de la promocion, ya que
conocemos suficientemente los parametros de la zona debido a que hemos realizado numerosas camparas
de marketing y estudios de mercado en la misma, lo cual nos permite ser mucho mas certeros a la hora de
saberque accionesemprender y que mensajesdirigir al publico objetivo de estapromocion .

MR HOUSE REAL ESTATE, elaborard un Plan de Accion detallado, con las tareasy fechas que sabemos
daran masretorno de las campanas

Todo lo anterior carecede sentido sin el adecuado apoyo de un equipo de ventas conocedor del producto y
del perfil de cliente, d_as ideas, a pesar de parecerbuenas, sin una correcta ejecucion dejan de serlod En este
sentido Mr. House Real Estate planificara el capital humano que esnecesarioy que cuenta con la experiencia
correspondiente para llevar a buen puerto el retorno de la estrategia de marketing y convertirlo en ventas.
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ESTRATEGIA CONVEN

Instalacion Valla Publicitaria de la Promocion en la entrada
principal del Municipio (siempre y cuando las autoridades
municipales lo autoricen)
Instalacion de Valla Publicitaria en los

aledanos de la Promocion.
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Chalets Pareados §

'OBRA NUEVA |

- 280 m? Parcela
- 220 m? Construidos
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INERSAMA

Instalacion de Poster y Banderas en el suelo de la

Promocion.
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